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Pronto
parao
proximo
passo?

Ola, participante Agro.BR!

E muito bom saber que vocé chegou a mais um volume da nossa
trilogia de exportagdo. A gente sabe que o caminho da interna-
cionalizagdo pode parecer dificil, mas mergulhamos no trabalho
de deixar esta jornada cada vez mais tranquila.

O Agro.BR é um projeto da CNA em parceria com a Apex que
apoia empreendedores e industrias rurais de todos os tamanhos
na trilha para ganhar o mundo. Pode parecer grande - e talvez
dificil demais — mas, ao longo desta trajetoria, vocé vai ver que, a
cada passo, vocé ja esta chegando mais longe.

No segundo volume do nosso ebook, vamos nos debrugar em
um obstaculo muito comum no processo de internacionalizagao:
os procedimentos e documentos necessarios para a exportagao,
formacao de pregos e a sopa de letrinhas que existe dentro do
termo ‘Incoterms’.

N&o se preocupe! No fim deste ebook, vocé ja estara craque no
assunto e munido de diversos modelos de documentacgao que
vao te fazer avancar muito neste processo. Afinal, é para isso que
estamos aqui.

Aproveite a viagem e nos falamos novamente no préximo passo.

Um abraco,

Joao Martins
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Radar aceso: a
habilitacao para o
comercio exterior




Nenhum avido chega ao seu destino sem um instrumento
basico: o radar. Quem esta no caminho da exportagao
também precisa de um. Mas, neste caso, estamos falan-
do de outro instrumento. Radar, para as empresas ex-
portadoras, quer dizer Registro e Rastreamento da
Atuacao dos Intervenientes Aduaneiros. O radar, para
a nossa conversa aqui, significa este registro realizado na
Receita Federal.

Qualquer empresa, independentemente do
seu porte, setor ou tempo de existéncia, pode
requerer a habilitagao no Radar, inclusive o
Microempreendedor Individual (MEI). Nao
existe custo pela Receita Federal para a
habilitagcao e credenciamento no RADAR.

E a partir do Radar que a empresa pode ter acesso ao.
Siscomex, uma plataforma usada para o registro dos
documentos, que contém as informagdes envolvidas nas
atividades de exportacao e/ou importagdo do comércio
exterior brasileiro. Para usar o software, é necessario que
a Receita Federal conceda uma autorizagdo mediante a
habilitacado e credenciamento.

A normativa mais atual subdivide as empresas habilita-
das no Siscomex em duas modalidades:

LIMITADO ILIMITADO
Fique atento! Os
. . - valores estipulados
a empresa que deseja aplicada para operacoes se referem ao valor
importar terd um limite de importagdo que aduaneiro para
de valor aduaneiro por ultrapassam U$ 150 mil IMPORTACAO. Nao
semestre de U$ 150 mil. (valor aduaneiro). existe restricdo para

exportacgéo.

05


https://www.gov.br/siscomex/pt-br/informacoes/habilitacao-no-siscomex
https://www.gov.br/siscomex/pt-br/informacoes/habilitacao-no-siscomex
https://www.gov.br/receitafederal/pt-br/assuntos/aduana-e-comercio-exterior/manuais/habilitacao/Pessoa-Juridica/Submodalidade-Limitada-e-Ilimitada
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7 passos para
se habilitar

Antes de mais nada: o responsavel legal
da empresa deve ser cadastrado e ha-
bilitado no sistema. Para isso, é impor-
tante estar munido do certificado digital,
com e-CPF, além de ter feito a adesdo ao
Domicilio Tributario Eletrénico (DTE).

Com o e-CPF do representante legal da
empresa, acesse o Portal Unico de Co-
mércio Exterior: portalunico.siscomex.

gov.br/portal

Clique em habilitar empresa

Selecione Cadastro de Intervenientes,
va para Habilitacao e selecione Reque-
rer Habilitagao. Selecione a sua empre-
sa entre os CNPJs apresentados.

Apenas nos casos em que o sistema ndo
conceder a habilitagao de forma automatica,
devera ser formalizado um requerimento por
meio de um processo digital, nos termos da
Instrugcdo Normativa RFB n® 2022/2021.

03 Apods a habilitacdo da empresa no Radar
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Siscomex, o proximo passo é cadastrar
o representante que ird atuar como des-
pachante aduaneiro. Acesse novamente
o Portal Unico Siscomex com o certifica-
do digital.

Cliqgue em Importador Exportador e
selecione a opgao Importador/Expor-
tador/Despachante.

Na nova tela, clique em Cadastro de In-
tervenientes, selecione a opgao Repre-
sentacgao. Se o procedimento for feito
por despachante, clique em incluir para
seguir com a habilitagao.
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https://portalunico.siscomex.gov.br/portal/
https://portalunico.siscomex.gov.br/portal/
http://portalunico.siscomex.gov.br/portal

06 Aqui, vocé deve ter em maos algumas
informacoes:
- CNPJ do Representado
- Tipo de atuagao: importador/exportador
- CPF do despachante
- Data final de procuragao (se for o caso)
Com todo o necessario preenchido, cli-
que em Adicionar.

07 Com todas as etapas concluidas, sua
empresa e seu despachante ja poderao
acompanhar o processo de habilitagdo
no Radar Siscomex e realizar os registros
necessarios dentro do sistema quando
for exportagao e/ou importagao.




Documentos
para exportacao

O Radar foi s6 o primeiro passo fundamental para a jornada de exporta-
cdo. As operagdes de comércio exterior envolvem varios documentos, exi-
gidos para diferentes finalidades e estagios de negociacdo. As exigéncias
costumam ser padronizadas, mas, em alguns casos, elas podem variar
dependendo do pais de destino.
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Assim, antes de preparar a sua pasta, é
importante confirmar com o importador

arelagcdo de documentos que serdo ne- q \
. ~
cessarios antes do embarque da mer- ‘

cadoria. Esses documentos viabilizam o

transito de mercadorias entre os paises.
Aqui, selecionamos tudo o que cos-

tuma ser exigido:

Fatura Proforma

BR

Documento emitido pelo exportador que da inicio as negociagoes.
A Proforma corresponde a uma cotagao internacional, ou seja,
representa a intengao de realizar uma operagao comercial inter-
nacional. O documento deve conter as condigdes de venda da
mercadoria e particularidades da legislagado do pais importador.

Na pratica, a Proforma € um documento similar a uma Commer-
cial Invoice definitiva, mas com caracteristicas de um orgamen-
to. A partir desta fatura, o acordo entre as partes pode avangar,

ainda que seja recomendada a elaboragado de um contrato entre
as partes.

Fatura Comercial

Informacgoes
importantes sobre
esta fatura:

Documento emitido pelo exportador, via de regra, apds cumprir
sua obrigagao contratual com o importador. Neste caso, a fatura
tem carater definitivo, substituindo a nota fiscal (que tem valida-
de interna). E um dos documentos mais importantes no comér-
cio internacional.

E necessaria para o desembaraco aduaneiro, tanto no Brasil
como no pais de destino da mercadoria. Por isso, precisa ser
enviada também ao importador;

A fatura comercial formaliza o faturamento de uma exportagao
e tem natureza contratual;

Recomenda-se que a Comercial Invoice seja assinada pelo ex-
portador para fins de validade (alguns paises ndo exigem);

Pode servir para eventuais negociagdes com bancos e para fins
fiscais e contabeis da empresa exportadora.

Romaneio de carga

E o documento emitido pelo exportador para facilitar a identifica-
cao das mercadorias de um item especifico dentro de um lote, ou
seja, ele descreve a carga. Por isso, precisa ser enviado também
ao importador. Este papel sera necessario para o desembaracgo
aduaneiro tanto no Brasil quanto no pais de destino da mercado-
ria, além de servir de roteiro para conferéncia alfandegaria. 09



Declaracao unica
de exportacao

O que vocé precisa
saber sobre a DU-E:

Documento eletronico emitido pelo exportador (ou despachante)

dando inicio ao despacho aduaneiro de exportacao. A declaragao
sinaliza o enquadramento da operacgao de exportagao, adequan-

do o controle aduaneiro e administrativo ao processo logistico de
exportagao, tendo como base as informagées da Nota Fiscal.

Contempla informagdes de natureza aduaneira, administrativa,
comercial, financeira, fiscal e logistica, que caracterizam a ope-
ragao de exportagao dos bens por ela amparados;

E um documento eletronico preenchido e emitido no Portal Uni-
co do Siscomex e que serve de base para o despacho aduaneiro
de exportagao;

E utilizada para o desembaraco aduaneiro apenas no Brasil e
nao precisa ser enviada ao importador;

E proibido o embarque de mercadoria para exportagdo sem
vinculagdo a DUE;

A DU-E é elaborada a partir do XML da nota fiscal eletrénica e
esta integrada a ela. Por conta disso, a nota fiscal eletronica
de exportagao deve ser emitida completamente de acordo
com a legislagao e a carga a ser exportada.

Nota fiscal de
exportacao

O que vocé precisa
saber sobre a nota
fiscal de exportacgao:

Diferengas entre os
campos de uma nota
fiscal convencional e

de exportacao:

Documento emitido pelo exportador e de uso exclusivamente
interno. Deve acompanhar a carga no transito da mercadoria
no territorio nacional desde o local de ovacgao (saida do
estabelecimento) até a efetiva liberagao pela Receita Federal no
terminal de embarque, precisando seguir com a carga somente
no transito interno.

Deve ser apresentada a Receita Federal (RFB) via informacgao
de chave no Siscomex;

E faturada (PTAX - Compra) e emitida em moeda nacional,
utilizando a taxa de cambio do dia anterior ao do faturamento e
divulgada pelo Banco Cental do Brasil;

Via de regra, é emitida depois que a mercadoria é carregada;

Por nao ter validade internacional, ndo precisa ser enviada
ao importador, pois é utilizada para o desembarago aduaneiro
apenas no Brasil;

Além da finalidade de transporte, a nota fiscal é exigida tam-
bém para fins fiscais e contabeis da empresa.

""Cliente": Se o exportador ira realizar uma exportacao direta,
este campo devera ser preenchido com os dados do importador.
No campo UF, identificar com a sigla EX.

"Transportadora: deve constar a transportadora nacional
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que levara a carga até o recinto alfandegado, arma-
zém ou local acordado entre as partes.

"CFOP - Codigo Fiscal de Operacgoes e de Pres-
tacoes das Entradas de Mercadorias e Bens e da
Aquisicao de Servigos": devem ser utilizados os
codigos especificos de saidas para o exterior.

"Informacgoes adicionais": conforme a legislagao
aplicavel, ndo ha incidéncia de PIS/PASEP, COFINS,
ICMS ou IPI. Desta forma, no corpo da Nota Fiscal
de exportagao devem ser destacadas as normas
vigentes e os dispositivos legais que amparam cada
beneficio, conforme trabalhado no capitulo sobre
“Incentivos Fiscais”, salvo em algumas excegoes que
existe imposto de exportagao (sem- pre verificar com
o profissional contabil e de comércio exterior).

"Unidades de Medida Estatica/Tributavel":
Neste campo deve ser informada a unidade conforme
o padrao estabelecido para cada NCM (Nomencla-
tura Comum do Mercosul) e informado em tabela do
governo.

“Unidade de Medida Comercializada’: Aqui, a
empresa é livre para informar qualquer tipo de uni-
dade de medida, sem necessariamente considerar a
tabela de NCM.

Conhecimento
de embarque

Ele serve para:

01

Declarar o reconheci-
mento que a mercadoria
foi embarcada.

02

Indicar os termos da
operagao de transporte.

E um documento/contrato de transporte internacional que é
emitido pela empresa responsavel pelo transporte internacional
e que atesta a contratagdo do servigo. Para efeitos fiscais, € com
base na data de emissdo do conhecimento de embarque que a
mercadoria é considerada como embarcada.

03 04 05

Representar posse ou Garantir que o importa- Apoiar eventuais ne-

propriedade da merca- dor retire e tome posse gociagbes com ban-

doria por parte da trans- da mercadoria no ponto cos para fins fiscais e
portadora, apontando a de destino. Por isso, contabeis da empre-

obrigacao de entrega-la precisa ser enviado sa exportadora.

no ponto de destino para o importador.

pré-estabelecido.
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Dependendo da modalidade utilizada para o deslocamento
internacional, a nomenclatura varia de acordo com o modal:

. . Carta de Porte Internacional por
@ AirWay Bill AWB % Carreta CRT
PONNY Aéreo L.
Rodoviario
. . Carta de Porte Internacional - TIF/
z'" °f. I:a_dlng BL Declaracdo de Transito Aduaneiro
quaviario — Internacional/DTA TIF/DTA
Ferroviario

O momento de usar cada documento

Para transito interno

das mercadorias - Nota fiscal (DANFE)

~

- Declaragao Unica de exportagao (DU-E)

+ Rascunho (draft) do Conhecimento de Embarque
« Packing list (se for o caso)

+ Fatura comercial

+ Outros documentos (se for o caso) /

Para fins de
desnacionalizagao

~

Para fechamento de - Fatura Proforma/Commercial Invoice

cambio de exportacdo, - Declaragao Unica de exportacdo (DU-E) averbada
conforme a modalidade

de pagamento

Tudo o que Incorterms é um termo em inglés que abrevia a expressao: Inter-
vocé precisa national ?o::nTercial 'I"erms, ou seja, “"I'ermos Intgrnacioqais
de Comercio”. Na pratica, Incoterms € uma regra internacional
saber sobre que determina as condigdes de venda no comércio internacional.
Incoterms Criada em 1936 pela Camara Internacional do Comércio, a regra
tem o objetivo de determinar até que ponto do processo do co-
mércio internacional o custo é de responsabilidade do exportador
e a partir de qual momento ele sera transferido para o importador.
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Para isso, os Incoterms foram
divididos em quatro grupos, em
ordem crescente de obrigacao do
vendedor. Eles cobrem os seguintes

itens do comércio internacional: DESPACHOS DE _
EXPORTAGAOE _ — —
IMPORTAQAO/. -
CUSTOS Y
TRANSFERENCIA D'VERiOS 7!
DE RISCO /N
- -\
PRAZOSDE 7 ™~ / / RESPONSABILIDADES
ENTREGA < ~ _ X7 /) SOBAENTREGA DE
SEGUROS _  MERCADORIAS
/ N o
/
/

” OBRIGAGOES E
7/ RESPONSABILIDADES
=~ DEVENDEDORES E
COMPRADORES

As 11 clausulas
padronizadas dos
Incoterms (2020)

EXW EX WORKS ‘

0 vendedor/exportador fica obrigado a colocar a mercadoria a
disposi¢ao do importador no local e prazo estabelecido, sem
desembaracéa-la para exportacdo e sem se responsabilizar pelo
transporte. Com isso, o importador/comprador fica responsavel
por todos os custos e riscos a partir da retirada da mercadoria
das instalagdes do exportador/vendedor ou do local acordado

para a retirada.
N /

FCA FREE CARRIER Livre no transporte 02

O exportador/vendedor tem custo e responsabilidade até o
momento que entrega a mercadoria ja desembaracada aos
cuidados do transportador internacional, no local acordado no
pais de origem.

-
o
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O exportador/vendedor finaliza com suas obrigagdes quando a
mercadoria ja desembaracada é colocada ao longo do costado
do navio transportador, no cais ou em barcagas, no porto de
embarque designado. A partir do carregamento da carga para o
navio, os custos e riscos da mercadoria ficam sob responsabili-
dade do importador/comprador.

\_

O exportador/vendedor assume a responsabilidade e custo até o

momento em que a mercadoria ja desembaracgada esteja a bordo

no porto de embarque indicado. Com isso, a responsabilidade e

custos do importador comegam a partir da “carga a bordo”, ou

seja, o comprador arcard com o pagamento do frete e seguro in-
ternacional e todas as despesas advindas a partir do momento em

gue a mercadoria esta a bordo do navio no porto de embarque. /

O vendedor/exportador é responsavel pela carga e custos até o

porto de destino, ou seja, tera de arcar e de se responsabilizar

por providenciar os documentos e desembaracar a carga para

exportacao e entregar no porto de destino estabelecido. A res-
ponsabilidade sobre perdas e danos a mercadoria e/ou quaisquer
despesas adicionais é transferida ao importador/comprador no

momento em que a carga estiver a bordo do navio. Note que o

exportador pagara, também, pelo frete internacional, mas nao é
responsavel pelo seguro internacional. /




CIF COST, INSURANCE AND FREIGHT

Custo, seguro e frete

O exportador/vendedor tem as mesmas obrigagdes do CFR, com

o adicional da contratagao e pagamento do seguro internacional.

Todavia, a responsabilidade sobre a mercadoria é transferida do
exportador/vendedor para o importador/comprador no momen-

to que a carga estiver a bordo do navio no porto de embarque.

Assim, o vendedor é responsavel pelo desembarago da mercado-

ria e também pela contratagdo e pagamento de todos os custos

e frete do ponto de partida até o porto de destino. O comprador

recebe a mercadoria no ponto de destino e, apenas a partir deste
momento, se responsabiliza por todas as despesas associadas. /

CIP CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO

Transporte e seguro pagos até

A transferéncia sobre os riscos de perdas e danos da carga é

transferida a partir do momento que a transportadora ou a pes-

soa designada tenha a custoédia (igual no CPT), e adicionalmente

arca com a contratagdo e pagamento do seguro internacional

contra danos e riscos da mercadoria. /




CPT CARRIAGE PAID TO

Transporte pago até (local de destino nomeado)

Além de arcar com obrigagdes e riscos previstos para o termo
FCA, o vendedor contrata e paga frete e custos necessarios para
levar a mercadoria até o local de destino combinado. Utilizavel
\ em qualquer modalidade de transporte.

)

DAP DELIVERY AT PLACE Entregue no local 09

Determina que o exportador/vendedor encerra suas obrigagdes e
sua responsabilidade quando disponibiliza a mercadoria ja pron-
ta para ser descarregada do veiculo que a transportou (seja de
terceiros contratados pelo importador, seja de posse do préprio
importador, caso o possua) no local de destino. o exportador nao
ira desembaracgar a mercadoria no destino, mas assume as res-
ponsabilidades sobre riscos e danos até o momento da entrega.

N /

DPU DELIVERY AT PLACE UNLOADED

Entregue no local descarregado

Determina que o exportador/vendedor encerra suas obrigacdes
qguando entrega a mercadoria desembarcada a disposi¢do do
importador/comprador no local estabelecido.

DDP DELIVERY DUTY PAID  Entregue direitos pagos 11

Estabelece que o exportador/vendedor entrega a mercadoria ao
comprador no local de destino acordado, mas nao descarregada
no veiculo de transporte. Todavia, assume os riscos e custos em
relacdo ao desembaraco e formalidades alfandegarias, também,
\ no destino.

)




Formacao de
precos: o papel
das isencoes e
incentivos




Saber precificar da forma correta é crucial para o exportador. O
Brasil segue uma pratica mundial de incentivo as exportacoes,
com foco na desoneracgao de tributos e sobre a cadeia produtiva.
Todo esse esforgo busca tornar o produto mais competitivo no
mercado exterior. Para quem exporta, a vantagem dos incentivos
é que o valor dos tributos ndo devem compor o preco final da
mercadoria exportada.

O imposto de exportagao, segundo a Constituicao Brasileira,
incide sobre alguns tipos de produtos: cigarros contendo fumo
e tabaco, couros e peles, armas, munigées, suas partes e aces-
sorios. Para os demais artigos, o Brasil concede a aplicacao de
tarifa zero (¢ importante sempre se certificar com o contador).

Para precificar, € importante levar em consideragao a desonera-
cao tributaria (incentivos fiscais) de acordo com cada produto e
a manutencgao de créditos fiscais condizente com o regime tribu-
tario da empresa, selecionar o Incoterm da negociagao e con-
sultar o contador para calcular o percentual de imposto de renda

e contribuicao social incidente, além dos custos que variam de

acordo com o Incoterm.

Sobre os impostos

Nas exportacdes de produtos, ndo ha incidéncia
de ICMS, como previsto em lei, no caso de in-
dustrializados (CF/88, artigo 155, § 2°, inciso X,
“a") e industrializados semi-elaborados e prima-
rios (Lei Complementar 87/1996, artigo 3°). Os
produtos industrializados destinados a expor-
tacdo também sdo imunes a incidéncia de IPI
(CF/88, artigo 153, § 3°, inciso lll). Outra isen-
cdo esta relacionada ao PIS/PASEP e COFINS no
caso de exportagoes de mercadorias industriali-
zadas ou nao (CF/88, artigo 149, § 2°, I).

A legislagao do Simples Nacional prevé a sepa-
ragao de receitas entre as provenientes do mer-
cado interno e externo, assim como a que vem
de dedugao, em decorréncia de imunidade, dos
percentuais de ICMS, IPI, PIS/PASEP e COFINS

para exportagao de mercadorias.

Outra desoneragao importante é a de IOF. As
operagoes de cambio da exportagao recebem
a aplicacao de aliquota zero para o imposto,
desde que siga a forma e os prazos estabeleci-
dos pelo Banco Central e pelo Conselho Mone-
tario Nacional (CMN).

Vale ressaltar que é permitido creditar o IPI nas
aquisicdes de matérias-primas, materiais de
embalagem e produtos intermediarios. Depen-
dendo do regime tributario, também é permiti-
do creditar-se das contribuicdes de PIS/PASEP
e Cofins. Para ICMS, é possivel creditar-se nas
aquisicdes de matérias-primas, materiais de
embalagem e produtos intermediarios.
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Como calcular Quando se trata da diferenca entre as
vendas no mercado doméstico e no

O preco para exterior, para calcular o prego do produto
expo rtagéo? exportado é importante separar 0s pregos
do mercado interno e do mercado externo.
Comece fazendo o O preco do mercado interno é a soma de
seguinte calculo: custo total, lucro e tributos.

< Preco mercado interno = Custo Total + Lucro + Tributos )

O prego no mercado externo vai ser equivalente ao prego inter-
no, descontados os tributos aplicaveis, as despesas do mercado
internos (comissdes de vendas, despesas financeiras, etc) e
somadas as despesas de exportagcao, como transporte interno,
embalagem especial, despachante aduaneiro, etc. Sendo assim:

Preco do mercado externo = Preco do mercado interno
Tributos - Despesas Mercado Interno + Despesas Exportagcao

Confira abaixo um exemplo ilustrativo de
formagao de prego baseada em custo:

Fique atento!

- Observe o regime tributario.

- Ainclusao de taxas de exportagao varia
de acordo com o Incoterm selecionado.

- Apds as dedugbes e inclusées, o prego
precisa ser convertido para moeda estran-
geira com base em uma taxa de cambio.
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Ate logo!

Parabéns! Vocé acaba de dar um passo importante na jor-
nada de exportacdo. O conteldo pode até parecer denso,
cheio de termos e de regras, mas queremos que vocé sai-
ba que, depois de passar e repassar por todo este ebook,
vocé tem o que precisa para seguir em frente: informacao.

Informacao é a chave para que vocé tome as decisoes so-
bre o seu negécio de forma objetiva, embasada e prepara-
da para chegar cada vez mais longe. E tudo fica mais facil
quando vocé sabe que ndo esta sozinho. Nés, do Agro.
BR, estamos a postos para te apoiar no seu caminho.

No préximo volume da nossa trilogia, vocé vai compreen-
der melhor sobre o processo de negociagao internacional.
Vamos continuar esta conversa? Compartilhe suas im-
pressoes sobre este ebook conosco!
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